


Société REMoise deCOnstructionREMCO
Entreprise de travaux
publics et particuliers

SA. AU CAPITAL DF 720.000 F
Siège Social: 14, RueKellermann
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29, Cours Lanclet ­ REIMS
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Un service après­vente de premier ordre
19, Route de Witry ­ 51057 REIMSCEDEX

Tél. (26)07.33.67
SuccursaleChâlons­sur­Marne,

20 bis, rue du Grand­Mau ­St­Memmie
Téléphone : (26) 68.33.96
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GANDON A VOTREDISPOSITION
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POISSONNERIES 66 à 06 die ex. deLeon MAISON SPECIALE DE VETEMENTS DETRAVAILDE Tél. : (26) 47­36­97 ­ 47­56­91
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«ROCHER DE CANCALE» Huîtres ­ Crustacés CONFECTION>—PS POUR HOMMES SPÉCIALITÉ POUR" L'ALIMENTATION
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26, CHAUSSEEBOCQUAINE
51100 ­ REIMS
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Varilux et D.Foyers

14, Place d'Erlon
Tél. : (26) 88­29­20
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R. MARION STADE DE REIMSPROMOTION
Directeur de la Publication 8, rue Buirette ­ 51000REIMS

J.C.DARMON Tél. : 47.29.29
Entraîneur :

Aimé JACQUETEFFECTIFS
DE ROCCO, VISCAINO,GARRI­
GUES, DOMENECH, MIHAJLOVIC,
JODAR, MARAS, PAILLOT, LACOM­
BE, CHIESA, CACCHIONI,MARIOT,
BERNAD , DELESTRE, LANTHIER,
GENET, CORNET,OLIO.DEPARTS
CHEMIER (Lille), MAILLARD (VA),
LHOMME (Aix­en­Provence), BAL­
DASSARA (Angoulème), FERRI­
GNO (Châteauroux), MANEIRO(Uruguay).ARRIVEES
BROISSART (Bastia), | SPIEGEL
(Strasbourg). Plus neuf stagiaires
et aspirants.
Lyon, avec 5 points, se

trouve à la deuxième place au
classement après la troisième
journée du Championnat. Les
hommes de Aimé JACQUET
ont effectué deuxdéplace­
ments — à Paris et Nancy—
et demeurent invaincus. Ils
ont battu très nettement Paris
Saint­Germain (4­2) etobtenu
le partage des points àNancy.
Après leur première victoireà domicile aux dépens de
Nîmes sur le score de 4­0, le
coach lyonnais déclarait :

En vacances
En week­end,CES dièire de jour comme denuit

BANQUE POPULAIRE DECHAMPAGNE plus de pannes
MEME VOUS À RE LASLET CrLe d'argent avec.sud À Un 05Gun = ­gts REIMS­TINQUEUX, Centre Commercial GEM D IST ri ba n e U es

(ouvert le samedi)



Une réception au Novotel c'est comme chezvous,
mais sanssoucis.NOVOTEL RESTAURANT GRILLBAR

REIMS ­TINQUEUX OUVERT SANS INTERRUPTION
Autoroute À 4 ­ SortieTINQUEUX5­10 spé DE 6 HEURES AMINUIT
ROUTE DE SOISSONS 51 ­REIMS ® 125 chambres climatisées avecsalle
Téléphone (26) 08.11.61 ee de bains ­ w.c. ­ téléphone ­ télévision

© 250 places parking, piscine chauffée,
C'est un établissement de la ChaîneNovotel salles de réunions, terrasse

BAR ­ CAFE ­HOTEL au cœur de Reims: LA PAIXi 2e (6 HOTEL++*LE PARIS 100 chambres avec salle de bain
w.c.. équipées T.V.. mini­bar, etc

section "Allez­Reims” Lara rs RESTAURANT +**“dé #—iE BARAMÉRICAINDrouet­d'Erlon
51100 REIMS SALONS

33, PLACE D'ERLON = (26) 40.04.08 pour repasd'affaires
REIMS ­Tél. (26) 47­48­89 ‘

Tous les résultats sportifs dès 22 h.10

50, RueGosset
TOUTES DISTANCES
FRANCE ­ETRANGER

51100REIMS
Tél. 07.06.59

TRICHARD etFILS
LIAISON RADIOPHONIQUE

REIMS ­ 11, Rue Condorcet ­ Tél.49.91.19
Licence857



GALERIESREMOISESaffiliés rintemps
REIMSCAVIAR

MIHAJLOVIC
æ GACCHIONIGARRIGUES

LACOMBE
BONNEC
SIMONMARTINOT

ENTRAINEUR :
DURAND

FLAMION
FERREIRA

*
33, rueChanar rio

SECTION ALLEZREIMS
177, rue duBarbâtre

Travail Moderne
et classique

pourmessieurs51 ­ REIMS ­ Tél 47­43­37

BETTA

AUBOURDOMGOOGREONEE

12, Rue duSt­PierreVUILLET­PETITE
24, Pace d'Erlon REIMS
5, Rue Paul­Doumer LAON

estheureux
de vous présenter la composition des équipes

DEROCCOEntraîneur :JACQUET

DOMENECHPAILLOT
JODAR@

MAROCSPIEGEL
@

LARAIGNEE

LACOUPOLE
SON RESTAURANT GAST RONOMIQUE

SON JARDIN D'HIVER ;
SON BAR AMERICAIN

SON SELF SERVICE
SA BRASSERIE

73, Place Drouet­d'Erlon
51100 REIMS47.86.2847.59.38
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18, boulevard de laPaix
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GUINOISEAUCHAUSSURES
54, RueGambetta

Tél. 47.72.11
103, RueGambetta

Tél.40.56.74REIMS2bis, rue des Telliers
REIMS ­

Tél : (26) 47­52­18

RESTAURANT& (26)88.01.61
LE CONTINENTAL **”

G.Lantenois
Chef decuisine

95, place d'Erlon ­REIMS
(100 métres face à lagare)

SEMINAIRES ­ SALONS PARTICULIERS

IMPRIMERIE COULON

17, RUE CAMILLE­LENOIR 51100 REIMS
TÉLÉPHONE (26) 47­36­30

fu Cochon sans rancuneG.CŒURIOT
10S.102 RUE O6VESLREIMS Billard 3 boules 60©

Section Allez­Reims
SA CHARCUTERIE ARENOMMÉE Dès 22 h 10 affichage de

SON JAMBON DE REIMS tous les résultatssportifs.
Ses SPÉCIALITÉS Tél. : (26)475339

avant et après
le match BRASSERIE

LESSUPPORTERS
Siège de la Section desAnciens

Son menu conseillé,
ses spécialités
et sonCouscous

S.F. Champagne Traiteur
44, Rue des Elus ­REIMS

& (26) 47.48.56

Jean­ClaudeHERAUTConcessionnaire
16­18, Avenue de Paris ­ 51100 REIMS

Téléphone : (26)88.22.16
Gpditl, etDernard
vous accueilleront dans un cadre rustique au
BAR­HOTEL­RESTAURANT
“LeChampenois
AMéautes tous lesWVendredis
Couscous out commande

PENSIONS BANQUETS NOCES COMMUNIONS
IEUX­LÉÈS­ASFELD 081490 ASFELD

Tél. : ACTUEL 20.54.17 ­ FUTUR 20.96.88 —

Pour tous vos crédits
Automobiles ­ Meubles ­Ménager

Equipement ­ Leasing ­ Prêts personnels

SOMICA
Etablissement financier agréé

154, rue de Vesie 51057 REIMSCedex
Tél. : (26) 40.25.23

Agences à Charleville, Château­Thierry,
Saint­Quentin, Troyes



OLYMPIQUELYONNAIS
“Eh bien, voilà une bonne chose

de faite, car Nîmes est une équipe
difficile à jouer, une bonne équipe
qui, au début, nous a possédes
problèmes. Nous avons tout lieu
d'être satisfaits.”I| faut dire que le début des
Lyonnais avait paru quelque peu
laborieux au point qu'onpouvait
à un certain moment sedemander
si cette équipe de l'O.L. si viveen
attaque et cela par tradition, n'al­
lait pas connaître une certaine cas­
sure de rythme avec l'arrivée du
puissant et solide SPIEGEL, dont le
jeu posé et assez massif s'opposeau style des lutins” CHIESA ­
LACOMBE et s'ajoute au style éga­
lement mesuré deMIHAJLOVIC.

HOTELCRYSTAL
**NN

Mme R.KOPADirectrice
86, PlaceDrouet­d'ErlonREIMS*

Centre Ville
Confort ­Ascenseur

Lecalme
au fond d'un jardin

premièreMercedesMERCEDES­BENZVotre
pourquoi pas!

Cette ‘rupture’ paraissait d'au­
tant plus évidente qu'ilmanquait
en la personne de BERNARD celui
qui est devenu depuis la saison
dernière le troisième lutin.Mais,
CACCHIONI et JODAR allaient
révéler Lyon et permettre àCHIE­
SA d'infliger en cinq minutes un
terrible K.O. à l'équipe deNimes
Et, dès que le "petit Serge” se
trouva en posture d'extérioriser
son merveilleux football d'esquive
et d'intelligence, tout commença à
tourner rond” et l'on put remar­
quer l'excellent sens tactique de
l'expérimenté MIHAJLOVIC et de
SPIEGEL qui, finalement, couvre
beaucoup de terrain.
Les deux hommes prirent d'ail­

leurs finalement une large part au
succès de leur équipe, puisque le
défenseur central de Lyon réussit
ce qu'il est très peu courant de
voir, c'est­à­dire marquerd'une
magistrale reprise de volée (qui
alla se "ficher dans la lucarne”)
sur une remise en touche deDO­
MENECH à 25 ou 30 mètres des
buts d'ORLANDINI, tandis que
SPIEGEL provoqua un penalty, alors
qu'il se trouvait aux avant­postes.
Le souhait deCHIESA
Ainsi donc, pour la deuxième

fois en trois rencontres, les Lyon­
nais ont­ils marqué quatre buts

SODIVA
24, RueBuirette

REIMS @ 40.14.14
alors qu'en plus de BERNAD,MA­
RIOT était également absent. C'est
assez dire que l'équipe deLyon
reste fidèle à sa tradition qui est
de savoir tout à coup changer
grâce à la prestesse et à l'oppor­
tunisme du tandem CHIESA ­ LA­COMBE
‘Mais, cette saison, nous préci­

sait Serge CHIESA qui fut ledéto­
nateur de cette nette victoire,
nous allons essayer de nousmon­
trer plus constants que la saison
dernière où, après un brillant
début, nous avons dû finalement
nous battre pour éviter de descen­
dre en seconde division. || faudra
absolument éviter les chutes de
tension et se méfier terriblement
de certaines périodes de l'année
qui, jusqu'ici, ne nous ont jamais
été favorables.”
Et, comme pour compléter la

pensée de son camarade, Jean­
François JODAR suppliait les jour­
nalistes qui entouraient les Lyon­
nais :
‘Surtout, disait­il, ne faites pas

trop de bruit autour de nous. Nousn'en sommes qu'au début, le
Campionnat cette saison sera dur.
Voyez comment ont été traités les
leaders. Seul Nice est passé.Mais
Nice, cette saison, paraît plus
complet que la saison dernière
Quoi qu'il en soit, nous préférons
qu'on ne braque pas trop vite le
projecteur surnous.”

Il est bien évident que, dansce
Championnat, il ne faut pas trop
vite devenir l'équipe à battre sur­tout si l'on veut — comme cela
semble devoir être l'idée à Lyon—
durer et éviter de connaître cer­
tains passages à vide
Nouvelles données
Mais cette saison, les données

ne sont plus tout à fait lesmêmes
pour Lyon. D'abord, BernardLA­
COMBE est là, dès le départavec
cette joie et cette envie de jouer
toujours renouvelées. Ensuite, ilya une reprise de conscience de
l'équipe avec Aimé JACQUET qui,







ET L'ENTRETIEN DES
51200 EPERNAY, 47, rue H­Martin Ta. (08) 612016 PARCS ET JARDINS
51310 ESTERNAY, Zone Inndustrielle Tél. (26) 42.53.89 J A C 0 5 $ 3 =
51400 LES PETITES­LOGES Tél. (26) 49.46.64

Concessionnaire : Tracteurs IH ­ DEUTZ ­ Bennes BRIMONT ­ Enjambeurs LOISEAU
Moissonneuses­batteuses IH ­ BRAUD ­ Pulvérisateurs BERTHOUD = Cover­crop JEAN DEBRU
Les meilleures marques aux meilleurs prix et toujours le meilleur service.

tèle sur laquelle on peut réelle­Éèm, OLYMPIQUE LYONNAIS ment compter. On ferait bien d'y ALLEZREIMS
songer çà et là.

ayant fréquenté SNELLA etBAT­ Victor PERONI
TEUX, peut travailler comme il l'en­
tend et n'hésite pas à faire appel
à des garçons — tel PAILLOT —
qu'il a bien connu en Division Ill.

Enfin, il y a l'arrivée deSPIEGEL
et de BROISSART, deux hommesau
style bien différent, mais répon­
dant sans aucun doute à ceque
souhaitait JACQUET, puisque c'est
lui qui les ademandés.
Ce que Lyon rechechera avant

tout cette saison, c'est unecertai­
ne constance dans les bons résul­
tats pour retrouver une image de
marque qui s'était dégradée d'un
seul coup la saison dernière, alors
qu'on était loin de s'attendre àune
telle dégringolade. Détail quide­
vrait encourager les Lyonnais : ily
avait mercredi soir à Gerland près
de 14.000 spectateurs. Bien sûr,
pour la troisième ville deFrance,
c'est assez dérisoire, mais pour
Lyon, ce n'est quand même pas
mal. Surtout au mois d'août. Il est
vrai qu'à Gerland, les places ne
sont pas loin d'être les moins chè­
res de l'hexagone. Et c'estLyon
qui est dans le vrai en cherchant à
retenir ses fidèles par des prix rai­
sonnables. Parce que ceux qui s'ar­
rachent les places les plus chères
ne vont finalement au stadeque
trois ou quatre fois par an. Par
snobisme. Ce n'est pas une clien­

organise un déplacement
à Nancyle

mardi 7 septembre
_ Inscriptions

et réservations au siège :
8, RueBuirette
51100 ­Reims

L'Equipe”

Le Comité Directeur de
"ALLEZ­REIMS', désireux de
soutenir d'une manière effi­
cace la nouvelle politique du
STADE DE REIMS dans la for­
mation de jeunes talents,
invite les Propriétaires de
Cafés, Bars, Restaurants, etc,
qui n'ont pas encore créé une
Section "” ALLEZ ­REIMS ” à
venir rejoindre les Clubsde
Supporters déjà nombreux
dans notre ville et dans toute
la région.
Pour tous renseignements,

s'adresser au Siège : 8, rue
Buirette ­ Tél. : 47.29.29.

Maison fondée en 1934OPTICIEN



CHAMPAGNEDIEHOURS De honveta
1CERSEUTL­EN­CHAN

Pour la première fois depuis de
nombreuses années, le Stade de
Reims s'est tourné résolument
vers une politique de sagesse. Pas
de transfert retentissant, au con­
traire. Nous avons laissé partir,
parfois à contre­cœur, cinq joueurs
professionnels : BRUCATO, KRAW­
CZYK, LECH, VERGNES etROBERT
En contre­partie, nous avons

enrôlé un seul professionnel,
BETTA, auquel il est justed'ajou­
ter le nom de BONNEC, amateur,
mais qui a aussitôt signé un con­
trat professionnel et qui figure par­
mi les titulaires
En revanche, de nombreux jeu­

nes, venus de toute la France, sont
venus enrichir cet effectif :POLA­
NIOK (Sedan), VESLUP (Châlon­
sur­Saône), RAMPILLON (Cholet),
FUCHS (Mulhouse)

Au total treize stagiaires et sept
aspirants !
Au moment où l'on apprend que

l'Olympique de Marseille vient
d'engager la vedette argentine
ALONSO pour une sommeavoisi­
nant les deux cents millions d'an­
ciens francs, on constate que
Reims a choisi une autre formule.
Notre effectif apparaît valable

en qualité et en quantité. Onpeut
même penser que s'il avait été
aussi étoffé en réserves la saison
passée, nous aurions peut­êtrepu
accrocher une coupe européenne.
C'est donc une saison pleine

d'espérances qui commence. C'est
l'avis de Pierre FLAMION et de
ses techniciens.

La politique du club est tournée
vers la jeunesse et le rajeunisse­
ment. Des MARTINOT, SCHALLER,
GIANETTA et certains des nou­
veaux venus peuvent nous réser­
ver de bonnes surprises.
C'est avec joie qu'on lesverra

avant votre footing du dimanchematin
ou le match du mercredi soir

met à votre disposition ses distributeurs de billets SESAME
e à REIMS , e àEPERNAY

Consultez rapidement le Bureau du Crédit Agricole près de chez vous
qui vous renseignera sur les autres avantages de la

carte contact” du CréditAgricole
Que les enfants qui désirent y

entrer s'efforcent de la connaître
Aujourd'hui , Robert MARION et en discutent entre eux est assez

naturel. Mais il semble bien que la
NOTRE EFFECTIF 1976­1977 nouvelle soit aussi très commen­

tée dans les milieux du football
régional. Un hebdomadaire spécia­
lisé va même faire un reportage
sur l'Ecole”
II est donc normal quenous

poursuivions ici l'exposé promis à
nos lecteurs petits et grands
Aujourd'hui, nous allons traiter

du principe et du mécanisme des
tests d'entrée
L'idée directrice est quecette

nouvelle école de football accueil­
lera les garçons de tous les clubs
désireux de faire bénéficier les
poussins et pupilles d'une premiè­
re initiation de grande qualité (ter­
rains, encadrement, méthode, com­
pétition privée, matériel, séances
spéciales). Elle durera une sai­
son, chaque mercredi. Après quoi,
le Stade de Reims ne conservera
pas tous les joueurs que les clubs
lui envoient mais seulement celui
ou ceux qui lui paraîtront excep­

entamer une carrière brillante sous tionnels et qui peuvent faire une
les couleurs du Stade de Reims carrière pro. Les autres retourne­
cette saison ront dans leur clubs, formés, édu­

qués et prêts à entrer dans la
On en parle beaucoup I catégorieminime

Ainsi se nouera un échange qui
L'ECOLE SUPERIEURE te cd dis pis

DE FOOTBALL LES TESTSD'ENTREE
Ce sont des exercices de base,

Bien qu'elle n'ait pas encore très simples, mais qui portenten
ouvert ses portes, on parle beau­ eux toute la technique du football.
coup déjà de la future "Ecole 1. Maîtrise du ballon
Supérieure de Football" que le 2. Conduite de balle.
Stade de Reims va promouvoir à 3. Frappe de balle
partir du 22 septembre au stade 4. Vitesse (30 mètres poussins ;
Blériot, àBétheny 40 mètres pupilles)



ENS 501 SESEmen,POISSONNERIE
DUMARCHEAUTO­ECOLE
Ets Maurice PLACET

27, rue de Mars ­ REIMS Jeha n
POUR VOS BANQUETS

Tél. matin : (26) 47­33­30 150, Av. deLaon47­02­73 Tél.47.13.13ES et 32, Av.G.­Clemenceau
Pour vos commandes : REIMS
Soir : (26) 88­07­60 ©47.60.25

Tous vos amis sontau…Î ‘ ‘ ; |BrigithsBar
Baraméricain

Ambiance agréable
INDUSTRIELS !
COMMERÇANTS !

La MarneAgricole
organe d'information agricole
EST LUE CHAQUE SEMAINE
PAR 10.000AGRICULTEURSMARNAIS
ZISE, rue Léon­Patoux
B.P. 326 ­ 51061 ReimsCedex
Tél. : 40,51.41

BLANCHISSERIE
REINE DESNEIGES
34, Rue de Courcelles ­REIMS

Tél. :47.71.15
SOCIETED'EXPLOITATIONPRESTO'BLANC

25, Rue Joseph­Cugniot ­ Tél. :88.06.61
Z.\.A.TINQUEUX

REIMS­AUTOMOBILES
2, AVENUE ROGER­SALENGRO

51100 TINQUEUX REIMS
TELEPHONE (26)08.21.08
Section « Allez Reims»

G.Rousselot
LOCATION DEPLACES
POUR LESMATCHES
CAFÉ ­TABACJOURNAUX
LECHIQUITO
110, Rue desRomains,
51 REIMS ­ Té! 47.22.51

CHARCUTERIE
PARMANITIER
148, av. Jean­Jaurès ­ 51100 REIMS ­ Tél. 07.33.15
CHARCUTERIE ­BOUCHERIE
23, esplanade Fléchambault, REIMS, Tél. 40.58.36
CHARCUTERIE FINECOMESTIBLES ; FeVolaille ­Gibier
Plats cuisinés Fromages à lacoupe
Buffet campagnard Vins fins ­Liqueurs

CAFE ­ TABAC ­HOTEL
LE CHEVAL BLANG

Section « Allez­Reims »



5. Petit match trois contre trois
Ce sont ces cinq éléments (cinq

étoiles) que font passer chaque
semaine les éducateurs du Stade,
MM. DESMENEZ. HEHN,PROSDO­
CIMI, DESMENEZ jeune
Cela donne lieu à des séances

pleines d'application, que termine
le ‘petit match”. Après quoi, cha­
cun est “fiché” : entendez­làqu'on
lui bâtit son premier profil de foot­
balleur. On connaît ses points forts
(des étoiles), ses faiblesses, et il
ne reste plus qu'à l'améliorer par
des exercices appropriés pour en
faire un joueur deux, trois, quatre
ou même cinq étoiles
Plus d'une centaine d'enfants

ont été examinés et on en attendd'autres+
Tous les garçons non licenciés

ou licenciés dans d'autres clubs
(mais qui peuvent continuer à
jouer le week­end avec leur club)
peuvent s'inscrire pour les tests au
bureau du Stade de Reims, 8, rueBuirette.
Pendant toute l'inter­saison, les
futurs élèves ont passé les tests”
auxThiolettes.
Résultat duconcours
pronosticMatchREIMS­RENNES

Pour ce premier concours, nous
avons reçu 637 réponses. — 573
Participants ont donné REIMS ga­
gnant dont 48 par le score exact
de 3 à 0. M. FERAT Patrick s'est
approché le plus du nombre de
spectateurs (10.463) en indiquant10.436.
Ont gagné :
MM.VIOT

1 Magnum deChampagneAUDINOT
1Bouteille »PERNET
1Bouteille »FERAT
1 Bouteille »EMOND
2 Bouteilles de RoséAUBIN
2 Bouteilles »WARGNIER
2 Bouteilles »DUROT
2 Bouteilles »JOLY
2Bouteilles »LECOUTRE
2Bouteilles »

Nous vous rappelons ci­dessous
le règlement du concours organisé
par le Groupement Officiel des
Supporters "ALLEZ­REIMS"”.

CONCOUR/DE
PRONOITIOG

1.Ce concours est ouvert à tous
les possesseurs d'une carte de
Supporter de 5 à 100 F. LesSuppor­
ters ayant plusieurs cartespeuvent
concourir pour le nombre de cartes
dont ils sont titulaires.
2. Seules seront prises en con­

sidération les réponses inscrites
très lisiblement sur les cartesmé­
canographiques du ComitéDirec­
teur  d'ALLEZ­REIMS qui seront
délivrées soit au siège, soit aux
guichets du StadeDelaune.
Toutes les cartesmécanographi­

ques devront être remises au
siège du Stade de Reims, 8, rue
Buirette, soit aux guichetsspé­
ciaux (côté Tilleuls et côtéChaus­
sée Bocquaine) avant le coupd'en­voi.
Aucun pronostic ne sera plus

accepté après l'heure du coupd'envoi.
3. Il y aura des lots récompen­

sant les 10 premiers gagnants de
chaque concours.
4. Puis un concours général par

addition de points, dont les lau­
réats seront récompensés par des
lots très intéressants en fin desaison.
Le classement sera publié dans

le journal "ALLEZ­REIMS” etdans
la presse locale à la suite decha­
queconcours.

5. Les points pour le classement
général seront attribués comme
suit :

Pour résultat exact : 5points.
Résultat avec score exact : 10points.
Pour la première place à laques­

tion subsidiaire, nombre de spec­
tateurs : 10 points.
Ce qui permettra une compéti­

tion très ouverte entre lesparti­
cipants aux concours, le score
exact et la question subsidiaire
jouant efficacement pour le clas­
sement général.
6. Tout litige sera tranché sans

appel par la commission désignéeà cet effet par le ComitéDirec­
teur d'ALLEZ­REIMS.

7. Tous les membres duComité
Directeur d'ALLEZ­REIMS et ceux
des comités de sections sontauto­
risés à participer à ce concours.
8. Le dépouillement des cartes­

réponses et coupons­réponses sera
public ; il aura lieu au bureaudu
Stade de Reims le lundi ou lemardi
suivant chaque concours.
9. Ecrire lisiblement les répon­

ses, en lettres capitales autant que
possible. Bien indiquer le lieu, ville
ou village, certaines rues, avenues
et boulevards ayant le même nom
dans des agglomérations différen­tes.

Toute tentative de fraude provoquera l'exclusion de son auteur.



Nous sommes allés, pourALLEZ­
REIMS, rendre visite, dans son
bureau du stade des Tiolettes,à
Pierre FLAMION qui a bien voulu
nous recevoir et répondre à quel­
ques questions que nous lui avonsposées.

Il a accepté cette interview avec
beaucoup de simplicité, vêtud'un
peignoir de bain, il venait de finir
un entraînement avec l'Ecolede
Football. il semblait très serein
surtout que, la veille, l'équipe pro­
fessionnelle avait réussi unebelle
victoire àAngers.

S.R.P. : — Vous assurez vos
fonctions, à Reims, pour ladeuxiè­
me saison; comment situez­vous
votre équipe par rapport à celle
que vous aviez à Troyes ?

P.F. : — Le problème n'est pas
comparable, ne serait­ce quepar­
ce qu'à Reims les ambitionsne
sont pas lesmêmes.
— Vous avez donc des ambi­

tions. Quelles sont ­elles ?
— Essayer de finir dans une

position qui nous permette de
jouer une Coupe Européenne.
— Pour atteindre ces ambitions

disposez­vous du potentiel suffi­
sant et la venue de BETTAva­t­elle
dans ce sens?

— Lorsque nous avons opté pour
BETTA nous cherchions surtoutun
joueur d'expérience capable de
remplacer GAWZICK.
Notre équipe composée de gar­

çons solides et sûrs encadrant les
plus jeunes peut trouver une cohé­
sion lui permettant d'obtenirdes
résultats souhaités.
— Dans cette équipe, on note

depuis le début de la saison la
présence de deux jeunes :BON­
NEC et MARTINOT. Qu'enpensez­
vous?
— BONNEC m'apparaît comme

très certainement un titulaire àpart
entière d'autant qu'il n'apratique­
ment pas de concurrence à son
poste ; quant à MARTINOT, je cons­
tate qu'il est en progrès perma­
nent. Mais l'un comme l'autre doi­
vent travailler sérieusement./
— Monsieur FLAMION, situant

votre équipe aujourd'hui par rap­
port à celle de l'année dernièreà
la même époque, que pensez­vous?
— L'équipe de l'annéedernière

était en meilleure condition, ce
qui ne veut pas dire que l'équipe
était meilleure ; je pense, en effet,
que la Coupe des Alpes a été pour
nous, l'année dernière, unemeil­
leure préparation que celleque
nous avons suivie cette année.
— Pour en revenir aux jeunes,

êtes­vous favorable à une politique
axée essentiellement sur eux?— J'y crois, d'abord parce
qu'elle devient une nécessité pour

tous les clubs dans la mesureoù
tout le monde connaît bien les
difficultés financières que l'on ren­
contre ; dans son intérêt en tant
qu'apport technique, je n'y crois
que dans une proportion qui reste
minime. En effet, il faut être réa­
liste et se rendre à l'évidence : il
y a toujours beaucoup d'appelés
mais peu d'élus ; particulièrement
dans des équipes d'un niveau tel
que celui de Reims car, plus ce
dernier est élevé, plus les jeunes
doivent être de très grande valeur
pour s'imposer à un poste de titu­laire.
— Vous nous donnez l'impres­

sion de beaucoup aimer l'équipe
de Reims!?

— Oui, en effet, beaucoup,mais
je pense qu'on devrait faire nette­
ment mieux en créant un certain
état d'esprit où le joueur aurait un
plus grand amour de son club et
serait plus conscient de ses res­
ponsabilités collectives. Depuis le
contrat à temps, le joueurprofes­
sionnel est devenu trop individua­
liste, ce qui lui fait oublier parfois,
que, pour qu'une “maison” tourne
bien il faut que chacun mette du
sien dans l'intérêt de tous
Pour bien préciser ma pensée,

je veux dire par là que si le club
a cet esprit collectif, que tous ap­
portent leur part dans l'intérêt com­
mun, il s'en suivra uneévolution
positive de la marche du club, de

laquelle seront beneficiaires tousles joueurs et particulièrement
nous, les professionnels. I! y a là
une prise de conscience d'ensem­
ble à laquelle je souhaiterais que
chacun réfléchisse.
— Monsieur FLAMION, vous

sentez­vous bien dans votrepeau
en tant qu'entraineur de l'équipe de
Reims?
— Oui, mais disons que jem'y

sentirais bien lorsque j'aurais eu
le temps de faire comprendre à
tous ceux qui vivent dans le club
et autour du club de ce qu'il reste
encore à faire. || faut convaincre.
— Qu'est­ce qui vous plaità

Reims?
— Premièrement, il y a certains

moyens, et d'autre part, il y a une
confiance qui s'est installée entre
la Direction, les joueurs et moidu
fait que nous avons fait l'année
dernière une bonne saison en ter­
minant cinquième. Bien sûr, cer­
tains ont fait "la fine bouche” à
travers ce résultat, mais il faut
bien savoir ce qu'on est en droit
d'attendre, ce qu'on peut attendre
et ce qu'on n'a pas le droit d'atten­
dre. Par exemple, si vous avez de
gros moyens financiers, vous fai­
tes comme Marseille, et à 300mil­
lions vous trouvez le joueur qui
vous manque sans aucun problème.
Quant à nous, nos moyensétant
beaucoup plus réduits, il faut trou­
ver des systèmes compensatoires
qui nous permettent de rester
compétitifs et notamment un cer­
tain esprit de club qui nous amène­
rait à nous surpasser.
— Que manque­t­il à votre équi­

pe pour qu'elle soit de dimension
européenne ? Des joueurs ?
— Des joueurs, pas forcément,

car on peut avoir d'excellentes
individualités et unemauvaise
équipe. J'estime que nous avons
une bonne équipe ; d'ailleurs, l'an­
née dernière il ne nous a pasman­
qué grand'chose ; si vous observez
le classement des dix dernières
années, vous constaterez qu'on est
en progrès et donc en droit d'espé­
rer encore de meilleurs résultats.
— Que ressent Pierre FLAMION

sur le banc de touche ?
— Je pense que je suis comme

beaucoup de gens : j'ai des jours
‘’avec” et des jours sans” ; quand
je suis en forme, je suis trèsCal­
me, j'arrive à garder une maîtrise
totale de moi même lorsqu'onmar­
que un but ; par contre, si jesuis
fatigué, si je me fais du souci sur
mon équipe, si je crains qu'elle ne
soit pas en très bonne condition,
je deviens bavard, nerveux, j'anti­
cipe les actions, en fait je ne tiens
pas enplace.



En août partez au volant d'une 104Peugeot
et payez votre première mensualité le 3 octobre76

c'est une nouvelle formule Crédit­Bail Loca­Din
GRANDS GARAGES DECHAMPAGNE
38­46, Rue Buirette ­ REIMS ­ Tél. :

SUPPORTER, originellement
porter, soutenir, avoir la charge.
Etre supporter de son équipe c'est
donc la soutenir, même si cela
pouvait devenir une charge.
Après le match et en fonctiondu résultat de son équipe, le

‘’peuso supporter” vous dira : ’On
a gagné” ou bien : "ils ont perdu”.Je crois en toute sincérité
qu'être supporter de son équipe,
c’est d'abord épouser samanière,
son style de jeu, ses joies et sur­
tout ses peines.

ETRE SUPPORTER, c'est aussi la
fidélité à tous les matches, présen­
ce indiscutable d'ailleurs pour tousles véritables amateurs deballonrond.

ETRE SUPPORTER, c'est conti­
nuer de soutenir son équipe et son
entraineur dans les bons jours
(victoires) ou dans lesmauvais(défaites).
ETRE SUPPORTER, c'est être

pour son équipe un inconditionnel,le ciment de base”.
Comme en toutes choses, la

passion joue un rôle actif dans la
vie d'un supporter car il aime son
équipe, il l'encourage en toutes
circonstances, il fait corps avecelle.
Et je pense que ce début de

championnat 76­77 se présente
sous les meilleurs auspices pour
le STADE de REIMS et tous ses
supporters. La politique de sages­se mise sur pied par lePrésident
BAZELAIRE et les membres de
son comité s'avère payante.CHA:

Concessionnaire PEUGEOT

>

; NE

Gilbert ATTALI :sperme

Le PrésidentAdjoint
des supporters vousparle…

"Le difficile rôle
des SUPPORTERS"”

PREMIER MATCH : Une défaite
contestée à Lille due à un penalty
un peu trop sévère (2 à 1).

DEUXIEME MATCHContre
RENNES, une victoire élégante
grâce à un jeu alerte, vif, spon­
tané, qui se traduit par unscore
de 3 à 0.

TROISIEME MATCH : ÀAngers,
une victoire construite et pensée,à

40.07.60
en première mi­temps résultat
encourageant qui se traduit par le
score 2 à 1.
Pour son quatrième match con­

tre Lyon, le Stade de Reims à
Reims doit confirmer tout ce bien
que l'on pense de lui.

En effet Lyon qui vient debat­
tre magnifiquement Nimes àGer­
land par le score de 4 à 0 semble
être revenu au tout premier planet gageuns que les DOMENECH,
LACOMBE, CHIESA, JODARDfe­
ront tout l'impossible pour réaliser
l'exploit : "battre le Stade de
Reims à Reims le 27 août pro­chain”.
Mais n'oublions pas que notre

Stade de Reims ne s'en laisserapas compter et avec l'appui, la
véritable ferveur de tous ses sup­
porters, il mettra tout enœuvre
pour continuer sa progression.
Nous, supporters, nous aurons

un grand rôle à jouer pour ce pro­
chain match, ainsi que pour tous
les autres matches àvenir.

Il ne faut pas oublier, qu'endéfi­
nitive, ce qui compte c'est d'abord
le résultat, mais aussi lamanière,
la façon de l'obtenir.
C'est par nos encouragements

répétés, c'est par nos "’ALLEZ­
REIMS”, du début à la fin de cha­
que match, que nous remplirons
notre contrat et fournirons à nos
joueurs les moyens et le climat
nécessaires pour forger leurs
armes et par là­même laVICTOIRE.

Chemisier habilleur 31, rue deVesle
51100 Reims Tél. (26) 47­39­57
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Ets EJNESFrèresavec 88, RuePousardin
B.P.240
51058 REIMSCEDEX

RGO DES ASSURANCES DEPARIS Téléph. : (26)47.94.55
BUFFETGASTRONOMIQUE
DE LA GARE DEREIMS
%% TOURISME — CHAINE DESROTISSEURS

Tél. :47.54.56
SALLES POUR TOUTES RÉCEPTIONS ETCARS Habi]|eur

2 RUE THEODORE DUBOIS­ REIMS
| | SO.RE.CO.Fe LE/ A//URANCES MUTUELLESAGRICOLE/SOciété REmoise deCOllecte
BRANCHE INCENDIE BRANCHE ACCIDENTS­GRELE­BETAIL
"CR LURS" "CREEK

Maison des Agriculteurs 24, Boulevard Louis­Roederer
Rue Léon­Patoux ­ REIMS REIMS Halles auxcuirs

Tél, : 40.51,41 Tél, : 40, 29,65 Suifs et graisses animales
mettent à la disposition des Ressortissants du Régime de la Sous­produits d'abattoirs
MUTUALITE SOCIALE AGRICOLE (Propriétaires, Exploitants,
Coopératives, Salariés Agricoles, ArtisansRuraux)
une gamme complète de contrats adaptés aux besoins de chacun, Route de Pargny
à des prix étudiés. TINQUEUX ­ 51100REIMS

Tél. : 08.23.93
Tronçonneuses HOMELITEROCH A SG Motoculteurs KUBOTA# we Espaces vertsTORO
MASSEY­FERGUSON

SAINTE­MENEHOULD Tél. (26)60.85.34
MONTCHENOT près REIMS Tél. (26)48.44.23SOISSONS Tél. (23)53.54.41


